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€A clever-PV

Fiint Ergebnisse auf einen Blick

59,7 %

sind grundsatzlich offen far
Direktvermarktung.

Das gilt bei automatischem Wechsel und gleichem
erwarteten Nettoerlos.

Seite 4»

42,1 %

nennen mehr als 100 Euro zusatzlichen
Erlds pro Jahr als Wechselanreiz.

Unter den Befragten ohne eindeutiges Ja zum zuvor
beschriebenen Wechselangebot. Daneben sind
niedrige Gebuhren und laufende Kosten die

zweithaufigste genannte Voraussetzung.

Seiten 5-6>

50,0 %

nennen Kompatibilitat als besonders
wichtige Voraussetzung.

Die Losung soll mit vorhandenen Wechselrichtern und
Speichern funktionieren. Das ist die haufigste
Anforderung.

Seite 6>

04,2 %

wurden eine automatische Steuerung bei

negativen Preisen grundsatzlich zulassen.

23,9 % sagen Ja, weitere 40,3 % stimmen mit selbst

festgelegten Grenzen zu.

Seite 7»
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61,3 %

zweifeln an rechtzeitig verfugbarer
Technik.

Auch Befragte mit vorhandenem Smart Meter sind
mehrheitlich skeptisch. Verlassliche Umsetzung ist eine
zentrale Aufgabe.

Seite 9»
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ANLASS UND PERSPEKTIVE A clever-PV

Was die ndchste Phase der Solarenergie im Alltag
braucht

Die geplante EEG-Novelle ruckt die Direktvermarktung auch kleiner PV-Anlagen starker in
den Mittelpunkt.m Damit stellt sich eine praktische Frage: Wie missen Angebote gestaltet
sein, damit Betreiber ihren Solarstrom einfach, wirtschaftlich und mit der vorhandenen
Technik vermarkten kdnnen?

Auch fUr bereits betriebene Anlagen ist diese Frage Dazu haben wir Uber Newsletter und die clever-PV
relevant: Was muss ein Angebot bieten, damit App zur Befragung eingeladen. Viele Menschen in
Betreiber mit fester Einspeisevergitung Uber einen unserer Community gestalten die Energiewende zu
Wechsel nachdenken? Welche Hurden sehen sie? Hause bereits aktiv mit. Ihre Erfahrungen liefern

wertvolle Hinweise darauf, was Angebote fUr einen
breiteren Kundenkreis im Alltag leisten mussen.

2.076 Antworten aus einer technisch gut ausgestatteten Community

Ausstattung und Tarifnutzung 73 ’ 7 0/0

92,1% betreiben eine Anlage von 7 bis
unter 25 kWp.

Batteriespeicher

Wallbox/ E-Auto

80,2 %

53,1% 89,3 0/0

nennen eine feste EEG-

Warmepumpe

Dynamischer Stromtarif

28,4% Einspeisevergutung,
0,7 % bereits Direktvermarktung.

Frage  Welche der folgenden Dinge nutzt du heute bereits?” - ,Wie grofs ist deine PV-Anlage ungefihr?” -, Wie wird dein eingespeister
Solarstrom aktuell vermarktet bzw. vergtitet?”

Basis Ausstattung: n = 2.075, Mehrfachauswahl, Selbstauskunft - AnlagengrofRe: n = 2.076 - Vergutungsart: n = 2.074 - Methodik
und Quellen auf Seite 12

1 BMWE, Pressemitteilung vom 29. Juli 2026 zur EEG-Novelle und zum Netzanschlusspaket - Quelle offnen

Wie offen sind diese Betreiber fiir einen Wechsel, wenn die Abwicklung automatisch
erfolgt und der erwartete Nettoerlos gleich bleibt?
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DIREKTVERMARKTUNG .4 clever-PV

Mehrheitlich offen — schon bei gleichem
erwartetem Nettoerlds

Bei der Direktvermarktung verkauft ein Vermarkter den eingespeisten Solarstrom am
Strommarkt. 59,7 % beantworten das beschriebene Angebot mit Ja oder Eher ja.

DAS ANGEBOT IM FRAGEBOGEN

Der Wechsel in die Direktvermarktung verursacht fiir dich keine einmaligen Kosten.
Anmeldung und Abwicklung erfolgen automatisch. Nach Abzug aller laufenden Gebiihren
ist dein erwarteter jahrlicher Erlés genauso hoch wie bei einer festen Einspeisevergitung.

Wiirdest du unter diesen Bedingungen in die Direktvermarktung wechseln?

59,7 % Ja oder Eher ja

Ja Eher ja Eher nein Nein Weild ich nicht

59 5 0/ Auch unter Befragten mit fester EEG-Einspeisevergutung sind es 59,5 % -
I O bereits ohne zusatzlichen erwarteten Nettoerlos.

Basis n =2.070; Ja/Eher ja: 1.235 - Teilgruppe mit fester EEG-Vergltung und gultiger Wechselantwort: 1.101 von 1.849 -
Rundungsdifferenzen moglich

Fiir viele ist ein Wechsel damit grundsatzlich vorstellbar. Welche zusatzlichen Erlose
nennen diejenigen, die noch nicht eindeutig Ja sagen?
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WIRTSCHAFTLICHKEIT .4 clever-PV

Viele brauchen einen zusatzlichen Erlos als
Wechselanreiz

42,1 % der Antwortenden nennen mindestens 101 Euro zusatzlichen Nettoerlos pro Jahr. Die
Erwartungen verteilen sich jedoch Uber unterschiedliche Betrage. Fur 12,3 % wurde bereits
ein gleich hoher Nettoerlos reichen.

Zusatzlicher Nettoerlds pro Jahr, der einen Wechsel interessant macht

[ mindestens 101 € mehr Il bis 100 € mehr oder gleicher Erlos
EINORDNUNG

Gleicher Nettoerlos reicht 12,3% Die Frage wurde nur gestell,

wenn das vorherige

Bis zu 50 € mehr 7,8% Wechselangebot nicht mit

einem eindeutigen Ja

51 bis 100 € mehr 17,1% beantwortet wurde.

101 bis 200 € mehr GLEICHER ERLOS REICHT

18,4%
Von den 199 Personen, denen

201 bis 300 € mehr

10,4 % gleicher Nettoerl6s reicht,
hatten 158 zuvor Eher ja

Mehr als 300 € mehr 133% gewahlt. Vorsichtige

Zustimmung kann also auch
ohne Wunsch nach Mehrerlos

bestehen.
Auch bei hoherem Erlos kein
—pe
Wechsel
Kann ich nicht einschatzen 16,5%
Frage , Welcher zusditzliche Nettoerlds pro Jahr misste mindestens zu erwarten sein, damit ein Wechsel in die Direktvermarktung fur dich

interessant wird? (Mit Nettoerlés meinen wir den Erlés nach Abzug aller Gebihren und laufenden Kosten.)”

Basis n=1.618 - Teilgruppe ohne eindeutiges Ja zum Wechselangebot; die 447 Ja-Antwortenden Ubersprangen diese Frage
Mehrerlds nach Abzug aller GebUhren und laufenden Kosten

Neben dem erwarteten Erlos zahlt, wie sich das Angebot im Alltag nutzen lasst. Welche
Anforderungen stehen fiir die Betreiber im Vordergrund?
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ANFORDERUNGEN AN DIREKTVERMARKTUNG 3 clever-PV

Der Wechsel muss einfach sein — und sich
finanziell lohnen

Vorhandene Technik nutzen Wirtschaftlich attraktiv

50 % wollen vorhandene Wechselrichter und 42,5 % nennen niedrige Gebuhren und laufende
Speicher einbinden. 29,3 % mdchten keine Kosten. 23,7 % wunschen verstandliche, planbare
zusatzliche herstellergebundene Hardware. Erlose. Das Angebot sollte Kosten und erwartete
Geratekompatibilitat sollte frih erkennbar sein. Nettoerlose klar ausweisen.

Welche Voraussetzungen sind besonders wichtig?

Kompatibilitat vorhandener Geréate'

50,0 %

Niedrige Gebuhren und Kosten

42,5 %

Eigene Grenzen fur Steuerung

36,6 %

Automatische Ablaufe?

31,6 %

Keine herstellergebundene Zusatzhardware 29,3%

Verfligbare Mess- und Steuerungstechnik

2711%

Verstandliche, planbare Erlose

23,7%

Einfacher Anbieterwechsel 16,9 %

Weils ich nicht 6,7 %

Sonstiges 1,0%

Frage , Welche Voraussetzungen sind dir besonders wichtig, damit Direktvermarktung fir kleine private PV-Anlagen gut funktioniert?”

Basis n =2.062 - maximal drei Nennungen - alle Antwortkategorien, teils verkirzt - " Wechselrichter und Speicher - 2 Anmeldung,
Wechsel und Abrechnung

Zu diesen Anforderungen gehort auch die Moglichkeit, eigene Grenzen fiir die
=) Steuerung festzulegen. Wie viel Automatisierung wiirden die Betreiber in konkreten
Situationen zulassen?
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AUTOMATISCHE STEUERUNG A clever-PV

Steuern lassen ja - nach eigenen Regeln

Automatische Steuerung findet Mehrheiten - doch die Zustimmung hat Grenzen. In allen
drei abgefragten Situationen ist die Bereitschaft zu Eingriffen mit selbst festgelegten Grenzen
grofer als die Zustimmung mit einem schlichten Ja.

Dieses Ja gibt jeweils nur rund ein Viertel. Die Ubrigen rund drei Viertel mdchten Grenzen
setzen, lehnen die Steuerung ab oder sind unentschieden. Fur Anbieter heil3t das: Die
grundsatzliche Offenheit ist da. Um sie in konkrete Zustimmung zu Ubersetzen, mussen der
Umfang der Steuerung und die eigenen Einstellmoglichkeiten von Anfang an klar sein.

Welche automatischen Steuerungen wiirden die Befragten zulassen?

Ja B Ja, mit selbst festgelegten Grenzen Il \ein Weil3 ich nicht

Negative Bﬁrsenpreise Einspeisereduktion bei negativen Preisen - n = 2.038

FUr Anlagen, auf die die Negativpreisregel

bereits Anwendung findet, entfallt dann die 23,9 % 23,7 % 12,1 %
Vergutung. Speichern und Eigenverbrauch

konnen eine Alternative sein.

Preisorientierte Speichersteuerung Speicher nach Strompreisen - n =2.052
Ein Dienstleister ladt und entladt den
Speicher nach Strompreisen, um 23,3% 28,8 % 8,8 %

Preisunterschiede zu nutzen. Das ist mit PV-
Erzeugung und Verbrauch abzustimmen.

Ortlicher Netzengpass Einspeisereduktion bei Engpass - n = 2.041
Die Einspeisung wird vorubergehend
reduziert, um einen Engpass im lokalen 25,9 % 25,6 % 13,8%

Stromnetz zu entlasten. Gefragt war die
Haltung zu dieser Situation.

Frage , Welche der folgenden automatischen Steuerungen wirdest du grundsdtzlich zulassen?”

Basis n=2.038/2.052/2.041 - gesamte Hauptstichprobe, auch bei der Speicherfrage

Die Zustimmung zur automatischen Steuerung ist haufig an eigene Grenzen gekniipft.
= Auch bei den Wechselhiirden steht die Steuerung durch einen Vermarkter im
Mittelpunkt.
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WECHSELHURDEN (A clever-PV

Auch eher Interessierte haben Vorbehalte gegen
Vermarktersteuerung

Die Steuerung durch einen Vermarkter ist in beiden Gruppen - sowohl Eher-ja-Antwortenden
zum Wechselangebot bei gleichem Nettoerlds wie auch eher oder klar Ablehnenden - die
haufigste Hurde. Unter Eher-ja-Antwortenden folgen zusatzliche Technik und laufende Kosten.
Wer eher oder klar ablehnt, nennt haufiger einen fehlenden Vorteil oder den Wunsch nach fester
Vergutung.

Was spricht gegen einen Wechsel?

[ Eher ja zum Wechselangebot - n = 781 Il Eher nein / Nein - n = 581

I 37.3%
e N 45 %

. I 34,4%
Aaiche TR N 73,2 %

S 30,0%
I, 18,1%

I 12,8%

Zusétzliche laufende Kosten

Kein ausreichender Vorteil

I, 27,7 %
I 13,7 %

Lieber feste Verglitung

26,0 %
< noickei ' orer I 16,89
Abhdngigkeit von weiterem Anbieter I 1 ;?,/'f o
: o I 13,69
Direktvermarktung zu kompliziert -] 1133'360//00
i“h nicht einscha I 12,89
Kann ich nicht einschatzen B 65% 128%
0
Sonstiges = 2363/:/0
Frage  Welche Punkte sprechen fur dich gegen einen Wechsel bzw. machen dich dabei unsicher?”

Basis bis zu zwei Nennungen - alle Hurdenkategorien, teils verkirzt - 447 eindeutige Ja-Antwortende Ubersprangen die Frage; 249
Unentschiedene sind hier nicht gezeigt - Gesamtbasis der Hurdenfrage: 1.611

Neben den Vorbehalten gegeniiber dem Angebot bleibt eine praktische Frage: Steht
die benétigte Technik rechtzeitig bereit?
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TECHNISCHE UMSETZUNG .4 clever-PV

Auch mit verbautem Smart Meter bleiben Zweifel
an rechtzeitig vertiigharer Technik

61,3 % sind eher oder Uberhaupt nicht zuversichtlich, dass Smart Meter und notwendige
Steuerungstechnik fur den Wechsel in die Direktvermarktung rechtzeitig verfugbar sein
werden. Auch unter Befragten mit installiertem Smart Meter sind 53,8 % skeptisch, ob die
insgesamt benotigte Mess- und Steuerungstechnik rechtzeitig verfugbar sein wird.

Zuversicht zur rechtzeitigen Verfiigharkeit der benétigten Technik

61,3 % skeptisch 7,9%
f ] kann ich nicht einschatzen
27,2 % 34,1 % 15,3 % 10,1 % 53%
Uberhaupt nicht eher nicht teils / teils eher sehr
Frage  Wie zuversichtlich bist du, dass Smart Meter und die notwendige Steuerungstechnik rechtzeitig verfligbar sind, wenn sie fiir die

Direktvermarktung kleiner PV-Anlagen bendtigt werden?”

Basis n =2.069 - Einfachauswahl - Skepsis = ,eher nicht” und ,Uberhaupt nicht zuversichtlich”

Anteil der Skeptischen nach Smart-Meter-Status

Smart Meter vorhanden 0
- 23,8
Noch nicht installiert 0
| 74,3

0% 100 %
Frage ,Ist bei dir bereits ein intelligentes Messsystem (,Smart Meter”) vom Netzbetreiber installiert?” sowie die Frage zur Zuversicht oben

Basis n =2.015 mit bekanntem Status - Skepsis wie oben - Smart-Meter-Status laut Selbstauskunft - ,Noch nicht installiert” umfasst
angekundigte und beauftragte Einbauten; unbekannter Status ausgeschlossen
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STIMMEN AUS DER BEFRAGUNG

A clever-PV

Was Befragte im Alltag erwarten

Vorhandene Gerdate weiter nutzen, Ablaufe automatisieren und Speicher, E-Auto und

Warmepumpe sinnvoll einbinden: Drei ausgewahlte Freitextantworten machen diese

Wunsche anschaulich.

VORHANDENE TECHNIK WEITER NUTZEN

Energiemanagementsystem soll einfach und

JF  verstandlich zu steuern sein; vor allem kompatibel
mit bestehender Technik sein (Wechselrichter,
Batterie, Brennstoffzelle, Wallbox)"

AUTOMATISIERUNG MIT EIGENEN EINSTELLUNGEN

,ES ist notwendig, dass es Optionen
gibt, die der Anlagenbesitzer

einstellen kann, sofern er das mochte.

FUr die breite Masse wird das ganze
nur funktionieren, wenn die gesamte
Organisation im Hintergrund
automatisch ablauft.”

ALLE GERATE IM HAUS ZUSAMMEN DENKEN

,Speicher, E-Autos und
Warmepumpen mussen intelligent
eingebunden werden, damit
Anlagenbetreiber ihren Uberschuss
flexibel nutzen kdnnen, statt bei
negativen Borsenstrompreisen oder
Netzuberlastungen einfach abgeregelt
zu werden.”

Hinweis Anonymisierte Beitrage mit Zitatfreigabe. Drittes Zitat: Auszug aus einer langeren Antwort. Auswahl zur lllustration; keine

Haufigkeitsauswertung.

Die Beitrage zeigen konkrete Erwartungen an den Alltag: Gerate sollen
=) zusammenarbeiten, die Organisation soll automatisch ablaufen und Solarstrom soll

flexibel genutzt werden.

clever-PV - Praxisreport Solarstrom 2026
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EINORDNUNG UND AUSBLICK

€A clever-PV

Die Offenheit ist da. Jetzt mlissen die
Angebote im Alltag liberzeugen.

Fast sechs von zehn Befragten kdnnen sich einen Wechsel unter den beschriebenen

Bedingungen vorstellen: ohne einmalige Wechselkosten, mit automatischer Abwicklung und

bei gleichem erwartetem Nettoerlds. Auch unter Betreibern mit fester EEG-Vergutung ist die

Offenheit grol3. Die weiteren Antworten zeigen, worauf es bei der Gestaltung konkreter

Angebote ankommt.

01

03

Anbieter-

Perspektiven

2026

clever-pPV -

Die vorhandene Technik muss
mitspielen

Kompatibilitat ist die haufigste
Anforderung. Betreiber brauchen frih
Klarheit dartber, ob ihre Gerate

eingebunden werden kdnnen und welche
zusatzliche Technik erforderlich ist.

Automatisierung braucht Spielregeln

Kunden sollten erkennen konnen, was
gesteuert wird, welchem Ziel das dient und
welche Einstellungen ihnen offenstehen. Das
nimmt Vorbehalte ernst, ohne unbegrenzte
Eingriffsmoglichkeiten zu versprechen.

VERTIEFUNG FUR ANBIETER

Praxisreport Solarstrom 2026

dynamischer Tarife unterscheiden.

02

04

Der wirtschaftliche Nutzen muss
erkennbar sein

Entscheidend ist, was nach allen Gebuhren
und laufenden Kosten Ubrig bleibt. Ein
nachvollziehbarer Vergleich mit der
bisherigen Vergltung macht den
erwarteten Vorteil greifbar.

Vertrauen in den Ablauf schaffen

Die Zweifel an rechtzeitig verflgbarer
Mess- und Steuerungstechnik sind grol3.
Deshalb gehoren realistische Zeitplane und
klare Zustandigkeiten ebenso zum Angebot
wie die Vermarktung selbst.

= Welche Anbieter kommen fiir die Vermarktung infrage?

Die clever-PV Anbieter-Perspektiven 2026 vertiefen, wem die Befragten ihren Solarstrom

anvertrauen wirden, welche Rolle kombinierte Angebote spielen und wie sich Nutzer
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ANHANG - METHODIK

«A clever-PV

Datengrundlage und Quellen

Erhebung und Auswahl

clever-PV lud Uber Newsletter und App freiwillig zur
Teilnahme ein. Der Export umfasst 2.238 Antworten,
davon 2.076 mit vorhandener PV-Anlage und
angegebenem Standort Deutschland. Die Abfrage lief
vom 6. bis 28. September 2026.

Aussagekraft

Die Befragung gibt Einblick in eine technisch aktive
Community. Sie ist ungewichtet und wegen offener,
selbst gewahlter Teilnahme nicht statistisch
reprasentativ fur alle PV-Betreiber. Angaben beruhen
auf Selbstauskunft; eine eindeutige Prifung auf

einmalige Teilnahme ist nicht moglich.

Die Hauptstichprobe umfasst 129 Anlagen ohne
Netzeinspeisung und 15 bereits direkt vermarktete
Anlagen.

Fragebasen der Gesamtverteilungen

BezugsgroRen und Sprunglogik

Leere Antworten werden je Frage ausgeschlossen.
Unsichere Antworten bleiben im Nenner. Bei
Mehrfachauswahl beziehen sich Anteile auf
Antwortfalle. Prozentwerte sind auf eine

Nachkommastelle gerundet.

447 eindeutige Ja-Antworten zum Wechselangebot
Ubersprangen die Fragen zu Erlés und Hurden.

Einordnung

Informationstexte zu geltenden und geplanten Regeln
gingen einzelnen Fragen voraus.

Widerspruchliche Mehrfachnennungen blieben in der
Rohzahlung erhalten. Zitate sind eine freigegebene

Auswahl.

Thema

Giiltige Antworten

Wechselangebot / Anforderungen
Zusatzlicher Nettoerlds

Steuerung: Preise / Speicher / Netz
Wechselhtrden / Technikzuversicht

Ausstattung / Vergutungsart

2.070/2.062

1.618

2.038/2.052/72.041

1.6117/2.069

2.075/2.074

Quelle: clever-PV, Befragung ,Solarstrom im Wandel: Was funktioniert in der Praxis?’,

Originalexport, Fragebogen und Verzweigungen. Auswertungsstand: 8. Oktober 2026.
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